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Zielgruppe : Alle Bereiche

Anlässe : Events, Kick-Off, Vertriebs- oder Führungsmeetings, Tagungen,
Weiterbildungsveranstaltungen.

Hintergrund : Verhandeln ist Kommunikation mit System. Professionelle
Verhandlungsführung ist für Verkäufer, Führungskräfte und alle
Menschen, die täglich verhandeln müssen, eine zwingende
Notwendigkeit. Sie entscheidet über die Höhe ihres Erfolgs. Wird
sie jedoch - infolge fehlenden Know-hows - nicht richtig insze-
niert, ergeben sich Verlierer-Gewinner-Situationen, die eher
Frust als Lust bewirken.

Inhalte : • Verhandeln - die Kernkompetenz, die am meisten benötigt
wird und am wenigsten gelernt wurde

• Um was geht es wirklich in einer Verhandlung?
• Verhandeln oder Machtkampf - was ist los in den Firmen?
• Die vier Mindsets (Denkmuster) der Verhandlung
• Die zehn teuersten Fehler in einer Verhandlung
• Warum das Harvard Konzept noch immer state of the art ist
• Durch richtiges Verhandeln beeinflussen Sie erheblich die

Geschäftsergebnisse: „Denn Sie bekommen nicht, was Sie
verdienen, sondern was Sie verhandeln!“

Teilnehmerzahl: 10 bis 10.000 Personen

Referent : Gerhard Jantzen
Vorstand der implus Trainings AG, CH-9443 Widnau

Dauer : 45 - 60 Minuten
mit anschließender Diskussion

Sonstiges : Zum Thema kann ein Hörbuch mit 4 CD‘s „Erfolgreiches Verhan-
deln - so geht‘s!“ zum Sonderpreis erworben werden.

Vortrag:

Erfolg - reicher Verhandeln.
Es geht um Ihr Leben


