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Intensivtraining

Outbound-Telefon-Training zur
aktiven Steigerung des aktiven
Verkaufserfolgs

Infos auf www.ititpro.com oder p 01 :O

IT-Abteilung aufgepasst!
Gesucht > Gefunden >

Problem gelost

Open Learning fir die IT-Abteilung bietet
flexiblen, einfachen und schnellen Zugriff
auf eine Fulle von Information und Trai-
ning, zuverlassig, jederzeit an jedem Ort.
Die Vorteile auf einen Blick: Zugriff auf ca.
800 Stunden Training zu den unterschied-
lichsten IT Themen - jederzeit, gezielt
nach Bedarf. Zugriff auf eine umfangrei-
che Bibliothek von IT Fachbuchern. In-
formation, Wissen und Lernen unabhan-
gig von Zeit und Ort. Erhebliche Reduzie-
rung von Arbeitszeit, die mit ,Suchen®
verwendet wird durch Just-in-time Unter-
sttzung mit einem integrierten Search &
Select Tool. Flexible, einfach und schnell
zu implementierende Schulungslésung.
Sofort-Information direkt unter

www.ititpro.com od. anfordern ) 02:0

Programmieren wie die Profis

Java-Fit in 4 Tagen

Dieses Seminar richtet sich nicht nur an
Inselbewohner: Der Teilnehmer erlernt die
Programmiersprache Java und wird mit
der Realisierung objektorientierter Kon-
zepte wie z. B. Vererbung und Datenkap-
selung in Java vertraut gemacht. Lernen
Sie alles Uber die Java Virtual Machine,
die  Sicherheitsmechanismen  dieses
Standards in praktischen Anwendungen
und Ubungen, sowie die wichtigsten Ba-
sisklassen. Infos unter www.ititpro.com
oder anfordern unter Kzf.: > 03:0

Alles muss raus!
SSV bietet 80% Rabatt

Der seminarSPIEGEL radumt seine Paket-
lager! Nur solange der Vorrat reicht: Das
SSV-20er-Supersparket: Ein Jahr lang 20
Seminare mit dem seminarSPIEGEL
konstant bewerben — und das fiir einen
Pauschalpreis von 250.- (zweihundertfiin-
zig) Euro! Mehr zur Aktion erfahren Sie
direkt unter www.seminarSPIEGEL.de
oder Infos anfordern unter: > 04_0

Gratis-Abendworkshop

Telefonakquise — gewusst wie!

Praxiswissen fiir den IT-Vertrieb

Im schnelllebigen und hart umkampften IT-Markt stellt die telefonische Kaltakquise eine
groRe Herausforderung dar. Im Rahmen dieses kostenfreien Workshops erfahren Sie,
wie Sie sich auf ein Telefonat vorbereiten, den Nutzen lhres Angebotes wirkungsvoll
kommunizieren und auf Einwande Ihrer Gesprachspartner entgegnen. Dieser Workshop
richtet sich an Vertriebsmitarbeiter aus den Bereichen: Systemhéauser, IT-Beratungen,
Hardware Hersteller, Software Unternehmen, Distributoren, Broadliner, VAR, ISV. Ge-
hen Sie noch heute die ndchsten Schritte zu noch mehr Terminen und Auftradgen. Das
Anmeldeformular fiir den kostenfreien Workshop direkt herunterladen unter

www.ititpro.com oder anfordern unter > OS'Q

Entwickeln Sie sich zur Nr. 1 im Kopf |hrer Kunden

Verkaufsstrategien fir Gewinner / Uberlegene Verkaufskompetenz

Wenn Kunden immer wahlerischer und anspruchsvoller werden, Produkte und Leistun-
gen austauschbar sind — dann wird es Zeit, auf eine neue Strategie zu setzen: Auf lhre
eigenen Starken und die Ihrer Verkaufsmitarbeiter. Nachfrage gibt es immer noch aus-
reichend, aber nur noch fir die wirklich Guten. Stellen Sie sich auf die Siegerseite,
indem Sie gezielt in lhr verk&uferisches Kdnnen investieren. Halten sie es mit Robert
Bosch, der einmal sagte: ,Wir leben nicht von dem was wir produzieren, sondern von
dem was wir verkaufen.” Werden Sie zum Verkaufsprofi mit dem jeder gerne Geschéfte
macht, treten Sie heraus aus der Vergleichbarkeit und dem Preiskampf. Erfahren Sie,
wie Sie den Kaufprozess von A — Z meisterhaft beherrschen und so zu Nr. 1 im Kopf
Ihrer Kunden werden und den Wettbewerb abhangen. Noch immer gilt die Aussage:
.Gute Bilanzen werden im Verkauf geschrieben.” Stérken Sie lhre Bilanz, investieren
Sie in verkduferisches Koénnen, fordern Sie die Seminarprogramme an unter

www.ititpro.com oder Kzf.: Y OG'O

Alt und Neu effektiv nutzen
MS Office 2002/2003 Kurs

Lernen Sie die Tricks und Kniffe von MS Office 2002/2003 kennen und nutzen Sie samt-
liche Funktionen durchdacht fiir Ihre Ziele. Uberarbeiten Sie Dokumente mit dem Einfii-
gen von Kommentaren und speichern Sie Uberarbeitungen. Und: Lernen Sie, wie Sie
effektiv auch Dokumente und Daten &lterer Office-Versionen implementieren, bearbei-
ten und speichern. Damit Alt und Neu richtig zusammen arbeiten. Infos abrufen unter

www.ititpro.com oder unter Kennziffer: Y 07:0

Befreien Sie sich von der Gewerbeaufsicht

Erfolgreiches und rechtssicheres Arbeitsschutzmanagement

Aktiver Arbeitsschutz kann einen positiven Beitrag zum wirtschaftlichen Erfolg lhres
Unternehmens leisten: Informieren Sie sich Uber Ihr personliches Arbeitsschutzmana-
gement-System! Technische Stérungen, Arbeitsunfalle, Berufskrankheiten und krank-
heitsbedingte Ausfallzeiten stéren den Betriebsablauf. Durch sie entstehen erhebliche
Kosten sowohl fiir die Unternehmen als auch fiir die sozialen Sicherungssysteme.

Aktiver Arbeitsschutz kann somit einen
positiven Beitrag zum wirtschaftlichen Riickantwort an FAX-NI"
(0721)-1511 888

Erfolg des Unternehmens leisten. Ob-
wohl die Einflhrung eines Arbeits-
schutzmanagement-Systems (AMS)
gesetzlich nicht verbindlich vorgeschrie-
ben ist, ist dessen Aufbau doch ratsam.
Die Einfuhrung eines AMS befreit ndm-
lich von der routinemafigen Detailpri-
fung durch die Gewerbeaufsicht. Auf3er-
dem tun die Unternehmen damit ihrer | Email:
Verpflichtung genlige, eine geeignete
Organisation zur Durchfiihrung von
Arbeitsschutzmalinahmen zu implemen-
tieren. Infos unter www.ititpro.com

oder Kzf.: Y OS:O
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