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Body & Brain Der Personlichkeit auf der Spur

Fitness fur Einkéufer — der ab-
solute Hit

Dieses Seminar ist Action pur mit Team-
work, Rollenspiel, Videoanalysen, Fit-
nessibungen usw.. Inhalte: Lust auf Er-
folg statt Frust bei der Arbeit; Body &
Brain - mein wichtigstes Gut; Ziele richtig
formulieren und prasentieren; Fit am
Arbeitsplatz - was erwartet mein Korper
von mir; Speed-Management im Einkauf;
Stress-Situationen bewadltigen und mit
Persdnlichkeit tberzeugen. Durchfiihrung:
Inhouse in Gruppen von 6 bis 12 Perso-
nen, Dauer 2 Tage. Infos direkt unter

www.ititpro.com od. anfordern:p (1:

Mehr Umsatz durch Kommunikation
Soviel wie Training nétig, so
wenig (Kosten) wie méglich...

...das ist die Regel des speziell entwickel-
ten Personal-Entwicklungskonzept-Kom-
munikation (PEK). Das Trainingspro-
gramm ist modular aufgebaut. Gerade in
wirtschaftlich schwierigen Zeiten sollen
die ,richtigen” Mitarbeiter an Bord bleiben.
Diese zu finden ist einer Sache, sie flr die
schwierige Lage zu qualifizieren eine
ganz andere. Ausfiihrliche Infos zum
Trainingsprogramm und kostenfreie
Checklisten direkt downloaden unter
www.ititpro.com oder anfordern unter:
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300.000€ sind zuviel

Management- und Verkaufs-
prozesse optimieren

Sie erwarten mehr Nahe zu Mitarbeitern
und Kunden, eine hohere Flexibilitat bei
operativen Entscheidungen, gesteigerte
Qualitat in den Mitarbeiter- und Kunden-
beziehungen, eine Optimierung der Kos-
ten und folglich mehr Erfolg. Sie haben
ausgerechnet, dass eine Stunde unpro-
duktiver Arbeit eines Mitarbeiters am Tag
Sie in 10 Jahren bis zu 300.000€ kostet
und wollen das nicht hinnehmen? Wir
haben einen Anbieter gefunden, der Sie
bzw. Ihre Mitarbeiter bundesweit mit krea-
tiver Unruhe, dem Abbau von Komfortzo-
nen, der Sinnvermittlung lhrer Strategie,
ineinander greifender Kommunikation,
Vermittlung eines Zusammengehorig-
keitsgefiihles und der Entwicklung einer
konstruktiven  Streitkultur  unterstitzt.
Nach gemeinsamer Analyseerstellung
erhalten Sie ein individuelles Konzept,
welches praxisnah und schnell Wirkung
zeigt. Anstatt Beratung, quer denken,
fordern und handeln! Ausfiihrliche Infos
zum Anbieter finden Sie direkt unter
www.ititpro.com oder anfordern unter:
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»,Das Wertvollste im Leben ist die Entfaltung der Persénlichkeit und
ihrer schépferischen Krafte.” (A. Einstein)

Was haben Einstein und die Relativitatstheorie mit Personlichkeitsfindung zu tun? Die
Relativitatstheorie hat die moderne Physik auf neue Grundlagen gestellt. Der Erfolgsfak-
tor der Zukunft besteht nicht nur in der Beherrschung eines Fachgebietes, sondern ganz
wesentlich in der menschlichen Komponente, d.h. dem Umgang mit sich selbst und
anderen Menschen, andere relativ zu sich selbst beurteilen (Relativitdtstheorie). Die
Personlichkeit zeigt sich darin, wie man sich in bestimmten Situationen verhalt. Daher
sind sich erfolgreiche Menschen ihrer Verhaltenstendenzen genau bewusst. Wollen
auch Sie Ihrer Personlichkeit auf die Spur kommen? Um etwas zu verédndern, muss
man es sichtbar machen. Dies geschieht durch learning by doing in individuellen, auf
Sie zugeschnittenen Seminaren und Workshops. Ausfiihrliche Infos direkt unter
www.ititpro.com oder anfordern unter: ) 04:

Dem ,Gegner"” in die Karten schauen !
Profitable Verhandlungsfihrung fur Einkéufer und Verkaufer

Motto: 1% geht immer!

Verkaufer fihlen sich in Verhandlungsgesprachen mit professionellen Einkaufern oft
unter Druck gesetzt und unterlegen. Auf der anderen Seite stehen Eink&ufer haufig
professionell ausgebildeten Verk&aufern wehrlos gegeniiber. Faire und lukrative Ver-
handlungen sind auf dieser Basis kaum mdglich. Im Seminar lernen Sie beide Seiten
kennen. Die Trainer fuhren Einkdufer und Verkdufer gemeinsam zum gegenseitigen
Profit. Sie lernen die Tricks und Kniffe kennen... Termine in Stuttgart, Frankfurt und
Luzern (Schweiz). Weitere Infos direkt unter www.ititpro.com oder anfordern unter:
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Fir Mitarbeiter ohne BWL-Kenntnisse

Praktische Betriebswirtschaft im Fernstudium

Ihre Mitarbeiter kdnnen praxisbezogene BWL-Kenntnisse neben der taglichen Arbeit
erwerben, damit sie besser mit den kaufménnischen Abteilungen kommunizieren und
sich mit den betriebswirtschaftlichen Zielsetzungen des Unternehmens identifizieren. Im
Fernstudium werden alle praxisrelevanten Inhalte der Betriebswirtschaft in abgeschlos-
senen Lehreinheiten vermittelt.

Wer verbirgt sich hinter dem Anbieter? Fachhochschulprofessoren mit langer Pra-
xiserfahrung; seit zehn Jahren mit diesem Programmen erfolgreich am Markt; durch die
staatliche Zentralstelle fiir Fernunterricht zugelassen.

Was bietet das Programm? Eine zielgruppengerechte Aufbereitung fir Akademiker
(Fernstudium BEST) oder Techniker, Meister, Sachbearbeiter (Fernstudium BISS),
didaktisch gestaltetes Lehrmaterial, Prasenzveranstaltungen vor jedem Lehrgebiet
(samstags), intensive Betreuung iber E-Malil, Telefon, Fax. Weitere ausfiihrliche Infos
direkt unter www.ititpro.com oder anfordern unter: 3 QG;Q

CAD-Trainings - seit 1989
AutoCAD / MicroStation — Seminare zum Aktionspreis

Inhalte und Ziele jedes Trainings werden vorab individuell mit den CAD-Trainern festge-
legt. Flexibilitat auch wahrend des Seminars garantiert dem Kunden einen hocheffizien-
tenen Kurs mit optimalen Resultaten.
Maximale Ergebnisse werden direkt vor
Ort in Ihrer Firma u. in der vertrauten IT-
Umgebung erzielt. Das Erlernte kann in
kirzester Zeit produktiv umgesetzt wer-
den. Voraussetzung fir den Preis von
595 €/Tag (inkl. Spesen) zzgl. MwSt.:

- nur fur Neukunden Name:
- nur fur AutoCAD / AutoCAD LT /

Rickantwort an FAX-Nr:
(072 22) —93 63 93

lhre Lesernummer:

MicroStation (jeweils alle Versionen) Email:
- Mindestdauer des Seminars: 2 Tage Ja, senden Sie mir bitte kostenlose
- Inhouse-Schulung fiir maximal 6 Per- Informationen zu folgenden Themen:
sonen beim Kunden
Weitere ausfiihrliche Infos direkt
kostenfrei unter www.ititpro.com oder e ’
anfordern unter: »07:(O | www.ititpro.com ﬂ.ﬂ
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