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Rickenleiden vorbeugen !

Voll auf der Héhe - mit dem

Steh-/Sitztisch

Mit dem von 68 bis 130cm (!) :
| |

motorisch verstellbaren Steh-
[Sitztisch bietet ein ausge-
wahlter Buromobelhersteller
perfekte Ergonomie am Ar-
beitsplatz. Der Steh-/Sitztisch passt sich
auf Knopfdruck in nur 14 Sek. jeder Kor-
pergroBe flexibel an und kann, z.B. fir
Besprechungen, jederzeit schnell auf
Stehhthe gebracht werden. Das neue
Tischsystem, das mit diversen Platten-
formen, -farben und -gréRRen lieferbar ist,
fordert Abwechslung und Bewegung im
Biroalltag sowie eine bessere Korperhal-
tung und beugt so unerwiinschten RU-
ckenleiden vor. Weitere Infos erhalten
Sie kostenfrei anfordern unter: p 01 ;O

Fit mit Linux !
Linux-Wissen fir Novell-
Experten

Mit der Initiative 'Fit mit Linux’ wurde ein
effizientes Ausbildungskonzept fur Novell-
Experten (Certified Novell Engineer - CNE)
entwickelt. Die Ausbildung setzt schnell
und kompakt fundierte Linux-Kenntnisse
auf die bestehenden Novell-Kenntnisse
auf. Die Ausbildung ist in drei Module
gegliedert. Die ersten beiden Module
beschaftigen sich mit den Themen LINUX
System- und Netzwerk-Administration,
das dritte Modul mit dem Thema Novell
Nterprise LINUX Services. Mit dem er-
worbenen Wissen kénnen Zertifizierungen
im Bereich Linux und Novell-Linux abge-
legt werden. Diese Ausbildungen werden
exklusiv  deutschlandweit an sieben
Standorten werktags - als auch samstags
- zu gunstigen Preisen angeboten. Weite-
re Infos kénnen Sie direkt downloaden
auf www.ititpro.com oder anfordern

unter: 4 OZ:O

Live prasentieren

Business Kommunikation kann
so einfach sein

Das nachste Mal, wenn Sie mit lhren
Geschéftspartnern telefonieren, nutzen
Sie lhren bestSella Conferencing-Kanal.
Zeigen Sie Ihre PowerPoint Présentation,
fihren Sie lhre Software vor oder brow-
sen Sie Uber Internetseiten. Alles, was Sie
auf lhrem Bildschirm darstellen, kann Ihr
Kunde live verfolgen. Das geht bei der
bestSella AG ab 14,95 € im Monat! Wei-
tere Informationen (PDF-Whitepaper)
konnen Sie sich downloaden unter
www.ititpro.com oder direkt anfordern

unter: »03:0)

Wirtschaftlicher Aufstieq !
Sie konnen Uberdurchschnittliche Erfolge erzielen...

...wie bei einer chemischen Reaktion, die richtigen Substanzen kombiniert, werden
aulRergewdhnliche Ergebnisse bewirkt. Lernen Sie die richtige Kombination dieser
“Substanzen” in Form von (berzeugenden Erfolgsorientierungen, gekoppelt mit geziel-
ten Aktivierungs- und Motivationsimpulsen kennen und mit hohem Erfolg nutzen. Damit
ist eine enorme Erfolgsbeschleunigung in jedem Unternehmen moglich. Nachster Ter-
min: 12.03.04 von 9.30 - 17.00 Uhr in Stuttgart. Eine Seminarmappe mit Seminarbe-
schreibung erhalten Sie gerne per eMail. Bitte kostenfrei anfordern unter: ) 04:

Verkaufen bedeutet,...
einen Menschen zu gewinnen,

ihn von mir und meiner Dienstleistung zu tUberzeugen und ihm Mut zu machen, seine
Entscheidung zu verteidigen! Im Rahmen der Sicherung und des Ausbaus der Marktan-
teile und Marktpositionen werden die Erwartungen an die Performance des Verkaufers
immer anspruchsvoller. Um Verkaufsgespréache erfolgreich zu gestalten, ist es hilfreich,
den Kunden als Menschen zu gewinnen und in einem ,professionellen* Verkaufsge-
spréach zielgerecht zu einer fir beide Seiten positiven Entscheidung zu fihren. Mit
Kenntnissen Uber die wichtigsten Elemente des effizienten Verkaufs werden Sie schnell
in der Lage sein, situativ zu verkaufen, d.h. flexibel in jeder denkbaren Verkaufssituation
zu agieren. Infos direkt kostenfrei unter www.ititpro.com oder anfordern unter:

»05:O)

Training zum Thema Motivation

~Wollen wir etwas éGndern, miUssen wir bei unseren Gedanken
beginnen”

Motivation ist Energie und Erregung, die auf ein bestimmtes Ziel ausgerichtet wird. Ein
vorhandenen Reaktionsmusters lasst diese Energie und Erregung in Aktivitdten um-
schlagen. Von diesem Reaktionsmuster héngt es ab, ob die Aktivititen dem gestellten
Ziel dienen oder nicht. In diesem Seminar geht es darum, ihre Einstellungen, Glaubens-
satze, Werte und Metaprogramme besser kennen zu lernen, Blockaden abzubauen und
ihr Energieniveau weiter anzuheben. Das geschieht durch handlungsorientiertes Ler-
nen, das alle Sinne einsetzt und ihren ganzen Korper-Geist am Lernprozess beteiligt.
Das Training wird fir sie situativ und freudebringend sein. Ausfiihrliche Infos direkt

kostenfrei unter www.ititpro.com oder anfordern unter: » 06:
Die Lésung

Nie wieder SPAM !

Sie wollen lhr Unternehmen vor lastigen Werbe-Mails schiitzen und suchen eine Anti-
Spam Losung, die wirklich funktioniert? Stoppen Sie jetzt jede Art von unaufgefordert
eintreffendem Mail-Mill mit einer einfachen und leistungsstarken Software. Denn geziel-
te Abwehr spart Kosten und erhéht die Effizienz bei der E-Mail-Kommunikation. Uber
2.000 Unternehmen und mehr als 5 Mio. Anwender vertrauen bereits auf diese L6sung.
Das serverbasierte Programmpaket ist unternehmensweit einsetzbar und fur die fuhren-
den Plattformen Lotus Domino, Microsoft Exchange und SMTP Gateways erhéltlich.
Interessiert? Infos direkt kostenfrei unter www.ititpro.com oder anfordern unter:

»07:O)

Riickantwort an FAX-Nr:
(072 22) — 93 63 93

lhre Lesernummer:

Response garantiert !

Eine Veroffentlichung in dem
it-CAMPUS

Der it-CAMPUS erscheint woéchentlich
mit einer Auflage von 140.000 Exempla-
ren. Besonders interessant ist der it-
CAMPUS als Responsemedium; denn
Interessenten konnen per Info-Kreuz
oder Direkt-Link zuséatzliche Informatio-
nen zu den verodffentlichten Shortreports Name:
anfordern. Auf diese Weise erhalten Sie
wertvolle Adressen von potentiellen
Kunden. Weitere Infos liber eine Verof-
fentlichung sowie Mediadaten erhal-
ten Sie kostenfrei unter: ) 08:

Email:

3 @ Ja, senden Sie mir bitte kostenlose
Informationen zu folgenden Themen:
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