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Kostenlose Informationsveranstaltung

CRM-Software cobra Adress PLUS
11 im Praxiseinsatz

Software-Hersteller cobra ist fir Interessenten
und Kunden unterwegs. Im Mittelpunkt der Ver-
anstaltungen steht die Steigerung des Unter-
nehmenserfolges durch effizientes Kundenma-
nagement mit der zertifizierten CRM-Software
cobra Adress PLUS 11. Praxisbeispiele aus
Vertrieb, Service und Marketing demonstrieren
den Teilnehmern gewinnorientierte und flexible
Lésungen fir alle Branchen. Optimierung von
Ablaufen und Blrokommunikation inklusive.
Informieren Sie sich vor Ort! Die nachsten Ter-
mine: ab 13.02.2006 in Dortmund, Neuss, Stutt-
gart, Frankfurt, Minchen, Hamburg, Berlin je-
weils 13.30 Uhr bis 17.00 Uhr. Termine und
weitere ausfiihrliche Infos zu den kostenfrei-
en Roadshows finden Sie unter
www.ititpro.com oder fordern Sie kostenfrei

an unter: b Kzf. Ol:o

Jubilaumsangebote

Seminar-Sonderpreise:
,IT-Sicherheit und Datenschutz"
schon fir 300 €

Anlasslich des 15-jahrigen Jubildaums bietet CNS
zum Sonderpreis bundesweit Seminare zum
Thema Datenschutz an. Die Angebote richten
sich an betriebliche Datenschutzbeauftragte
(auch zukinftige), IT-Sicherheitsfachleute sowie
Mitarbeiter und Verantwortliche von Unterneh-
men, Behérden und offentlichen Einrichtungen,
die im Rahmen Ihrer Tétigkeit oft mit personen-
bezogenen Daten umgehen. Weitere interes-
sante Schulungsangebote, u. a. zum Thema
Voice over IP (Internet-Telefonie) oder zu
Microsoft Windows und Office Produkten
finden Sie unter www.ititpro.com oder:

» Kzf. 02:()

MaRgeschneidertes Kundenmanagement
Microsoft Dynamics CRM 3.0

Diese Software steht lhnen auf Anhieb. Mit per-
fektem Sitz, hohem Komfort und einer anspre-
chenden Form kdnnen Sie sich immer und G-
berall mit dieser Business-Ldsung sehen lassen.
Mobil, einfach und dennoch leistungsstark. Ein-
gebaute Prozessoptimierung erlaubt lhnen Ar-
beitsablaufe in Vertrieb, Marketing, Service oder
auch im technischen Kundendienst mit Microsoft
Dynamics CRM 3.0 ergénzt durch die Module
easyin-tegration4dCRM®, easyorder4dCRM® und
easysales4iCRM® durchgangig und nachhaltig
zu verbessern. Weitere Informationen zum
mafgeschneiderten Kundenmanagement er-
halten Sie direkt unter www.ititpro.com oder

unter: » Kzf. 03:O)

Nur fur Geschaftsfiihrer — Manager - Fihrungskréfte
Es ist Zeit flr Sie !

Sie sorgen fur die Losung alltaglicher Herausforderungen und tragen Verantwor-
tung fur lhre Firma und deren dauerhaften Geschaftserfolg. Sie arbeiten viel und
manchmal bleiben Sie dabei auf der Strecke ... Laden Sie lhre Akkus wieder auf,
kombinieren Sie eine erholsame Umgebung und einen wunderbaren Rahmen mit
Erlebnissen im Abenteuerland NLP®: Die Geheimnisse guter Kommunikation und
Fuhrung, der eigenen inneren Starke und Motivation stehen hier im Mittelpunkt.
Betrachten Sie Probleme aus einem neuen Blickwinkel, hdren Sie auf lhre innere
Stimme, finden Sie Ziele und Visionen ... und kehren Sie erholt nach Hause zu-
ruck. Ausfuhrliche Informationen zum Abenteuerland unter www.ititpro.com
oder kostenfrei anfordern:

» Kzf. 04:O)

Beziehungsintelligenz

Die Kraft positiver Beziehungen

Die soziale Kompetenz kommt bei stark geforderten Fihrungskréaften oftmals zu
kurz. Dabei liegt im vertrauensvollen und aufmerksamen Umgang Miteinander der
Schlussel zum Erfolg. Wie positive Beziehungen gestaltet werden und welches
Verhalten Motivation, Engagement und Produktivitat férdert zeigen die Seminare
,,DISC®-Persénlichkeitsprofil“ und ,Whale done!®, Personal-Verantwortliche, Fiih-
rungskrafte, Nachwuchs-Manager und Teams lernen in 1-tdgigen Intensiv-
Seminaren Vertrauen aufzubauen, unterschiedliche Arbeitsweisen zu verstehen
und die individuellen Starken der Mitarbeiter einzuschéatzen. Menschen, die im
personlichen und professionellen Umfeld positive Beziehungen zu anderen her-
stellen und pflegen ist der Erfolg garantiert. Informieren unter www.ititpro.com
oder kostenfrei anfordern: b Kzf. OS:O

Deutlich verbessertes Produktmarketing durch 3D und Interaktivitét

Reales erleben und Prasentieren von Produkten und Produkt-
informationen in 3D und Echtzeit

Stellen Sie sich vor, lhre Kunden und Geschéaftspartner kdnnen lhre Produktpalette
dreidimensional ausprobieren. Beratung inklusive. Zu einem Zeitpunkt, den der
Kunde selbst bestimmt, und das ohne Mediengrenzen, sogar im Internet. Visuali-
sieren Sie lhren Kunden interaktiv Ihre Produktwelt. Interaktive 3D-Visualisierung
vereinfacht z.B. den Vertrieb hochwertiger und komplexer Produkte oder Maschi-
nen in allen digitalen Medien: Ob im Internet, auf dem Notebook des Verkaufers,
auf Messen oder im Innendienst. Ihre Produkte kdnnen jederzeit in allen Varianten
prasentiert und konfiguriert werden — und das alles bei sensationell kleinen Da-
tenmengen! Hemmschwellen bei der Kaufentscheidung werden abgebaut, die
Kaufsicherheit wird signifikant erhoht. Kostenfreien Analyse-Anmeldebogen

.. i . .
anfordern unter www.ititpro.com oder b Kzf OG.O

Marketing Hoch 3

Die neue activo®Technologie

Schluss mit klassischen Datenfried-
hofen. Im Aktiv-Verzeichnis werden
Eintrdge jetzt aktiv durch die drei
klassischen Saulen des Marketings
gepusht. Print, PR und Web sorgen
dafir, dass Ihr Auftritt Aufmerksam-

Riuckantwort FAX-Nr.:
(0721)-1511 888

keit erhalt. Fiihlen Sie lhren Erfolg Lesernummer:
anhand von monatlichen Erfolgs-

auswertungen, Ubersichtlich und in- | Name:
dividuell. Schalten Sie Ihren Eintrag | 1giefon:
noch heute direkt frei. Alle Infos

zum activo®-Push finden Sie unter Email:

www.aktiv-verzeichnis.de oder
lassen Sie sich telefonisch bera-
ten unter (0800) 88 99 110

» kzf. 07:O)

Ja, bitte um kostenlose Information zu Kzf.:
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