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Direktinformationen fiir Entscheider in Verkauf, Vertrieb & Marketing

Messetraining — 1-Tagesseminar

Fur einen erfolgreichen Messeauftritt
Ihres Unternehmens

Ein optisch wirkungsvoll gestalteter Messestand
ist eine gute Voraussetzung, Messebesucher
auf sich aufmerksam zu machen. Doch gentigt
das alleine nicht, um einen Messeauftritt wirklich
erfolgreich zu machen und neue Kunden fir sich
zu gewinnen. Erst das aktive Ansprechen der
Kunden und die authentische Ausstrahlung und
souverane Uberzeugungsfahigkeit der Stand-
mitarbeiter im personlichen Gesprach ermdogli-
chen die gewtinschten Kontakte, die zu produk-
tiven guten Ergebnissen flihren. Weitere Infos
direkt downloaden unter www.ititpro.com
oder unter anfordern unter: b Kzf. 01:0

Einstiegspreis 50% gesenkt!

TelMarkt - neue Version mit geander-
ter Lizenzierung

TelMarkt ist ein umfangreiches Programmsys-
tem fur Kundenakquise und -Betreuung (CRM),
das vor allem fur KMUs und Selbststandige im
B2B-Markt gedacht ist. In der neuen Version
2.02 wurde die Lizenzierung umgestellt. Gab es
bisher eine Standard-, Professional- und Enter-
prise-Edition, gibt es nun ein Basis-Programm
mit allen Features fir den Standard-User, das
jederzeit um Module wie Terminverwaltung,
Reiseplanung, Umfragen, Projektverwaltung u.a.
erweitert werden kann. Durch diese Umstellung
konnte der Einstiegspreis um mehr als 50%
gesenkt werden. Die neue Version bietet aul3er-
dem Erweiterungen u.a. im eMail-Client, der
Terminverwaltung, eine neue Suchfunktion im
Dokumenten-Speicher und eine neue Ubersicht
uber alle an einem Tag anstehenden Arbeiten.
Infos, Anforderungsformular fiir die Demo-
Version unter www.ititpro.com oder unter:

» Kzf. 02: 0O

Testversion

MindPlan vereint Mind Map, Lotus
Notes und Project

Planen, budgetieren und umsetzen: Dieses
neue Produkt ermdglicht nun anspruchsvolles
Mind Map auch auf Basis von Lotus Notes. Mit
MindPlan lasst sich die tégliche Arbeit und Ges-
taltung von Planungen, Konzepten, Events und
Besprechungen kinderleicht umsetzen. Nutzen
Sie die Power von MindPlan — die Testversion

zum Download direkt anfordern unter
Www.ititpro.com oder unter: » Kzf. 03: O

Vorteil Leasing

Leasing fir Unternehmen

Sie tatigen Investitionen, ohne Eigenkapitalein-
satz und schonen lhren Kreditrahmen. Ausfiihr-
liche Informationen zu Vorteilen, Kosten, Nut-
zen, Steuern und Vertragsabwicklung direkt
unter www.ititpro.com oder anfordern unter

» Kzf. 04:O)

DER PRAXIS-TIPP

Jetzt schon Realitét! Sie beschreiben lhr Produkt oder lhre Dienstleistung in
Form eines Kurzberichts in einer Fachpublikation und der Interessent hat die
Maoglichkeit weitere, ausfuhrliche Informationen anzufordern. Dies alles ist fur Sie
und den Interessenten kostenfrei. Gibt es eine bessere Methode um Neukunden
zu gewinnen und zu liberzeugen? Kommt man schneller und zielgenauer an die
gewitinschten Infos? Kostenfreie Beratung unter Tel.: (0 72 1) 15 11 8-0

Interessentengewinnung statt Werbung ?

Vertriebsschulung einmal anders

Vom Auf3endienstmitarbeiter zum erfolgreichen Vertriebsma-
nager

Um sich am Markt erfolgreich zu positionieren und im Wettbewerb von der Masse
der Konkurrenten deutlich abzuheben, benétigt ein Unternehmen gerade in der
heutigen Zeit ein hohes MaR an Flexibilitdt in der Umsetzung verkaufsfordernder
MaRnahmen. Dieses erfordert vom AulRendienstmitarbeiter ein verstarktes Enga-
gement, Uber die Ublichen Gesprache hinaus, dem Kunden die Produkte und
Dienstleistungen auf verschiedenen Ebenen verkaufsrelevanter Strategien und
Kanale anzubieten, um seine Verkaufszahlen kontinuierlich zu erhéhen. Mit der
Didaktik von AL (aktivierendes Lernen = beschleunigtes Lernen) gewinnt lhre Pra-
sentation beim Kunden nachhaltig an Qualitét und Sie optimieren zuséatzlich noch
Ihre Zeit. Ausfiihrliche Infos direkt kostenfrei anfordern unter: P Kzf. 05:

Coaching vom Praktiker

Vertriebserfahrung hat direkte Auswirkung

Erfolg versprechend ist die Kombination aus 20 Jahren Berufserfahrung und psy-
chologischer Ausbildung. Der Coach und Trainer vermittelt praxisorientiert Metho-
den in der Vertriebsorganisation, im Verkauf im AuRendienst, bei der personlichen
Arbeitsmethodik & Selbstmanagement. Deshalb ist das individuell gestaltbare
Angebot ideal fur Unternehmer, junge Fuhrungskrafte, neue Verkaufsmitarbeiter
und Vertriebsteams. Grundlage ist das personenzentrierte Coaching, weshalb
Wachstum hin zu einer voll entwickelten Personlichkeit mdglich ist. Wenn auch Sie
pragmatische, schnell umsetzbare Ldsungen im Vertrieb bendtigen, fordern Sie
weitere Infos kostenfrei an unter www.ititpro.com oder unter: P Kzf. 06:

Flexibel und zuverlassiqg!

Den Durchblick im Telefonmarketing behalten

Vertrieb per Telefon wird oft aus dem Bauch heraus gestaltet oder stiefmutterlich
behandelt. Das liegt vor allem am hohen Verwaltungsaufwand eines guten Tele-
fonmarketings. Diese Software bietet Unternehmen ein leistungsstarkes Werkzeug
zum Management adressbezogener Informationen und Kommunikation. Mit Hilfe
der freien Datenstruktur und Zusatzrelationen besteht die Méglichkeit, Informati-
onsbedirfnisse flexibel abzubilden. Mehr Informationen direkt anfordern unter

www.ititpro.com oder unter: b Kzf. 07:0

Laserdrucker gratis!
17“ Notebook + HP Laser-
drucker geschenkt

Diese Aktion ist nur fir Leser:
17 WSXGA Notebook mit NVidia

Ruckantwort FAX-Nr.:
(0721)-1511 888

oder ATI Grafik (austauschbare PCI Lesernummer:
Express); bis zu 2 Festplatten mit S- Name:

ATA und RAID Controller (RAID '

0,1); bis zu 4,0GHz Intel Pentium 4 Telefon:

mit 64bit; bis zu 4GB DDR2 Arbeits-

speicher;... Bei Bestellung erhalt Email:

jeder Leser einen Laserdrucker des
Typs Hewlett-Packard LaserJet
1160 gratis dazu. Infos  direkt

unter www.ititpro.com oder

Ja, bitte um kostenlose Information zu Kzf.:

b Kzf. 08:0O) 6021
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