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Kostenloser CRM Info-Tag

Ich sehe was, was die Konkurrenz
nicht sieht.

Sie moéchten lhre Kunden langfristig an Ihr Un-
ternehmen binden? Durch einen schnellen und
prézisen Service die Konkurrenz auf die hinteren
Platze im Wettbewerb verweisen? lhre Absatz-
moglichkeiten auf ein Maximum steigern? Und
dabei auch noch lhre Innen- und Auf3endienst-
mitarbeiter erheblich entlasten? Besuchen Sie
am 2. Marz den kostenlosen CRM-Infotag in
Minchen. Herstellerunabhangige Gastreferen-
ten, CRM- und Messaging-Experten berichten
detailliert und praxisnah Uber Erfahrungen aus
verschiedenen CRM-Projekten. Der CRM-
Infotag richtet sich an Geschéftsfihrer, Ver-
triebsleiter und IT-Manager, CRM-Projektleiter,
Leiter Marketing-Abteilung, Vertriebscontroller,
Verkaufsleiter, Niederlassungsleiter, Gebiets-
verkaufsleiter, Leiter Kundendienst, Organisato-
ren, EDV-Verantwortliche. Weitere ausfuhrli-
che Infos zu diesem kostenlosen Info-Tag
erhalten Sie direkt unter www.ititpro.com

oder kostenfrei unter P Kzf. Ol:O

Alle bei Einem!

Leere Patronen und Kartuschen oh-
ne Entsorgungsgebihren

Es gibt mittlerweile viele Anbieter zum Thema
.gebrauchte Tinten und Toner recyclen oder
entsorgen.” Aber wie sieht es bei der Riicknah-
me von nicht marktgdngigen Produkten aus?
Man zahlt fur die Entsorgung! Nicht so bei Dis-
cordia. Es werden Kartuschen von allen Herstel-
lern ohne Kosten entsorgt oder man erhdlt fur
gangige Typen noch eine Vergutung von 50
Cent bis 18 Euro je Stuck! Lassen Sie sich bei
GroBmengen ein Angebot unterbreiten -
Schauen Sie direkt unter www.ititpro.com,
was lhre verbrauchten Patronen noch wert
sind oder fordern Sie eine Liste unverbind-

lich an unter: P Kzf. OZ:O

Der Konkurrenz voraus!

Mit dem it-reader keine Information
verpassen

Mit dem kostenlosen it-reader wurde ein brand-
heilRes Informationstool fertig gestellt. Denn am
aktuellen Tagesgeschehen teilzuhaben ist vor
allem in einem so schnelllebigen Medium wie
dem Internet essentiell wichtig. Lesen Sie spam-
und virenfrei ausgewahlte Fachmedien, die
besten Tageszeitungen, alle wichtigen Online-
Medien... Direkt Kostenfrei downloaden unter
www.it-reader.de

,Ein Muss fur alle IT-Firmen !

Besser Verkaufen durch Pressearbeit

Mehr Aufmerksamkeit fir Ihre Produkte starkt
aktiv lhren Vertrieb... Weitere Infos und Aktion
unter www.pressebox.de oder p Kzf. 03:0

DER PRAXIS-TIPP

Prasentation

"Bevor ich starte - gibt es etwas, das sich seit unserem letzten Gespréach/Termin
verandert hat? Diese Frage kurz vor der Présentation hat sich schon tausendfach
bewahrt, denn schnell hat sich eine wichtige Rahmenbedingung geandert, ohne
dass Sie vorher informiert wurden. Also: Vergewissern Sie sich vorab, damit Sie
nicht an der aktuellen Situation des Kunden vorbei prasentieren.

Praxisbericht Microsoft CRM europaweit eingefiihrt

Einladung zum kostenfreien Know-how-Transfer

Lesen Sie die Success-Story: robbe Modellsport GmbH & Co. KG fiihrt europaweit
mobile CRM-L6sung auf der Basis von Microsoft CRM ein. Erfahren Sie aus erster
Hand und direkt aus der Praxis, wie Microsoft CRM Ihrem Unternehmen konkrete
Wettbewerbsvorteile bringt. Welche Wege zur gezielten Kundengewinnung u.
Bindung fuhren. Wie sich dabei Kostensenkungen realisieren lassen. Experten und
Microsoft stehen lhnen Rede und Antwort. Melden Sie sich an unter
www.ititpro.com, mehr kédnnen Sie in den nachsten finf Minuten nicht fir
Ihren Unternehmenserfolg tun. Weitere Infos anfordern unter: P Kzf. 04:

Bonus- und Kundenkarten als durchschlagende Waffe

Der , Geiz ist Geil-Mentalitat“ entgegen treten!

Durch die grof3en Handelskonzerne entsteht gro3er Preis und
Rabattdruck. Wie kann man dieser Rabattdiskussion entge- s
gentreten? Wie behalt man seine Glaubwirdigkeit und Akzep-
tanz beim Kunden? Marketing, Kundenbindung und Service
sind die zentralen Themen, um Umsétze zu steigern. Ein ein-
faches und preiswertes Instrument zur Kundenbindung stellen
die EcoKundenkarten-Systeme dar. Sie bieten eine intelli-
gente und flexible Alternative zu Karten wie ,PAYBACK" oder
~Happy Diggits".
Einfach: Weil alles Unnétige, was nicht direkt zur Kundenbindung beitragt, wegge-
lassen gelassen wurde.
Clever: Da Sie lhre Kunden am besten kennen, machen Sie das Marketing und
die EcoSysteme werden entsprechend lhren Wiinsche eingestellt.
Preiswert: - keine Entwicklungs- oder Einrichtungskosten

- keine Beratungs- oder Agenturkosten

- keine Betriebskosten (au3er Strom)
Ausfuhrliche Informationen zu diesem Kundenbindungssystem direkt unter
www.ititpro.com oder unter Kennziffer (5) P Kzf. 05:

Gewinnsumme: 50.000 Euro!

Initiative Mittelstand startet CeBIT Innovationspreis 2005

Wie bereits 2004 verleiht die Initiative Mittelstand auch in diesem Jahr auf der
CeBIT ihren Innovationspreis. Die Auszeichnung fir mittelstandische Unternehmen
bewertet die besten und fir den Mittelstand interessantesten Produkte. Firmen
kénnen sich direkt auf der Homepage der Initiative bewerben. Direkt unter

www.imittelstand.com Rickantwort FAX=Nr.:
(0 72 22) - 93 63 93

Senken Sie lhre Kosten!
Datenbank vom Branchen-

fuhrer Lesernummer:
Jetzt kénnen sich auch kleine und

mittlere Firmen die beliebteste Da- Name:
tenbank der Welt leisten. Bereits ab Telefon:

575 Euro Lizenzgebuhr gibt es die '
Software vom Branchenfihrer mit Email:

allen notwendigen Komponenten,
um die wichtigsten Unternehmens-
anwendungen auf einem Einzelser-
ver zu entwickeln... Weitere Infos

anfordern unter: » Kzf. OG:O

Ja, bitte um kostenlose Information zu Kzf.:
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