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Vertrieb im B2B-Geschäft 
Angebote effizient erstellen 
Anbieter von konfigurierbaren oder komplexen
Produkten stoßen oft auf Engpässe, wenn für
den Vertrieb oder die Konfiguration der Produkte
Expertenwissen erforderlich ist. Je schneller Sie
Produkt- und Vertriebsinformationen korrekt
zusammenstellen können, desto besser ent-
sprechen Sie den Anforderungen Ihrer Kunden.
Und je schneller Sie Ihre Angebote erstellen, die
sich in der Form auch produzieren lassen, desto
mehr Umsatz können Sie erzielen. Und dies
auch direkt beim Kunden, am Point of Sa-
le....Ausführliche Unterlagen direkt kostenfrei
downloaden unter www.ititpro.com oder an-
fordern unter: 

Entkommen Sie der Budgetfalle 
Sicherheit erhöhen – Kosten senken 
Stetig steigenden Sicherheitsanforderungen stehen in vielen Unternehmen gekürz-
te IT-Budgets gegenüber. Insbesondere für den Mittelstand sind die meisten Si-
cherheitslösungen überdimensioniert und kaum noch finanzierbar. Vollintegrierte
Firewall-Systeme wie Astaro Security Linux bieten hier eine Lösung, ganzheitliche
Sicherheitskonzepte mit Virus und Surf Protection, Spam Schutz und VPN Gate-
way bei niedrigen Kosten zu realisieren. Ausführliche Produktinfos direkt kos-
tenfrei downloaden unter www.ititpro.com od. anfordern unter: 

 

Fortschritt in der Kundenpflege 
KMC CRM Office – die optimale CRM-Lösung für den  
Mittelstand 
Das hochleistungsfähige, intuitiv bedienbare Kundenbeziehungs-(CRM) System ist
speziell auf die Bedürfnisse von Selbstständigen, kleinen und mittelständischen
Unternehmen abgestimmt. Die Lösung kann ganz leicht an alle Anforderungen
angepasst werden, lässt sich beliebig erweitern und in bestehende IT-Systeme
(von der Warenwirtschaft bis zur Branchenlösung) integrieren. Die Lösungen wer-
den Ihnen persönlich in monatlich stattfindenden kostenfreien Kundenseminaren
vorgestellt. Nächster Termin 17.10.03. Jetzt anmelden! Ausführliche Infos direkt
kostenfrei downloaden unter www.ititpro.com oder anfordern: 

Neu+++MicrosoftCRM+++Neu 
Mobilisieren Sie Ihre Geschäftspro-
zesse mit dem neuen MicrosoftCRM 
Deutschlandpremiere – Vorstellung der CRM-
Solution inkl. ERP-Integration auf Basis des
neuen MicrosoftCRM. Die Lösung ist speziell auf
den Mittelstand zugeschnitten, bietet ein sensa-
tionelles Preis-/Leistungsverhältnis und lässt
sich besonders leicht implementieren. Ausführ-
liche Infos direkt kostenfrei downloaden
unter www.ititpro.com oder anfordern unter:  

An die Verkaufsleitung 
oder 
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Steuerungssystem 
Workflow für Mensch und Maschine 
OfficeTalk, das Steuerungssystem für die Ge-
schäfts- und Fertigungsprozesse in Unterneh-
men jeder Größenordnung und Branche, lässt
sich in bestehende Softwarelandschaften integ-
rieren und kann aktiv mit vorhandenen Anwen-
dungen zusammen arbeiten. OfficeTalk wird seit
kurzem in der Version 2.00 ausgeliefert. Wich-
tigste Neuerung: -Automatische Installation, -
Vorgänge u. Prozesse können als HTML publi-
ziert werden, -Bearbeitung beliebiger, benutzer-
definierter Datenbanktabellen, -Integration des
DMS-System DocuWare im Lieferumfang ent-
halten. Wichtigstes Merkmal ist, dass damit
sowohl klassische Geschäftsprozesse als auch
maschinelle Fertigungsprozesse abgewickelt
werden können. Ausführliche Informationen
direkt kostenfrei downloaden unter
www.ititpro.com oder anfordern unter:  
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Die perfekte Lösung... 
...für Lohn- und Gehaltsabrechnung 
Einzelplatz-, Netzwerk- oder Client/Server-Versionen für Unternehmen von 20 bis
zu 85.000 Mitarbeitern, auch für Rechenzentren und Steuerberater geeignet. Zerti-
fikate: Designed for Windows XP, Novell Tested & Approved, GKV-Zertifikat. High-
lights: tägliche DEÜV-Meldungen, Meldungen und Beitragsnachweise per Email
(direkt aus Programm ohne zusätzliche Software!), Beitragssatzdatei mit automati-
schen Korrekturen bei rückwirkender Beitragsänderung, integriertes Bescheini-
gungswesen, Archivierung, Dokumentenverwaltung. Weitere Informationen und
Demoversionen kostenfrei downloaden unter www.ititpro.com oder anfor-
dern unter: 
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eMail Marketing 
BACKCLICK 3.0 - Software für Profis 
Backclick ist das professionelle eMail Marketing System zum Erstellen und
Versenden personalisierter / individualisierter eMails und Newsletter.  Backclick
erledigt alle Aufgaben, die beim Versand von Newslettern anfallen: Von der Admi-
nistration über die Konfiguration, die redaktionelle Erstellung und den Versand bis
zur grafischen statischen Auswertung der eingehenden Rückmeldungen (Bounce-
Mails). Ausführliche Infos und ein kostenloser Testzugang direkt kostenfrei
unter www.ititpro.com oder anfordern unter:  

Planung, Kontrolle, Analyse 
Wie oft haben Sie Ihr Marketingbudget schon überzogen? 
Über 90% aller Mittelständler und Großunternehmen überziehen regelmäßig ihr Marke-
tingbudget um mehr als 10%. Das muss nicht so sein! Die Komplettlösung für die Pla-
nung, Kontrolle und Analyse des Marketingbudgets ermöglicht realistische Pläne bei
Erfassung auch der verdeckten Kosten. Die integrierte Wissensbasis zum Erstellen eines
Marketingplans gibt dem Planer die Sicherheit, nichts zu vergessen und richtig zu kalku-
lieren. Bereits mit dem ersten Plan hat sich diese Investition refinanziert!!! Ausführliche
Infos direkt kostenfrei downloaden unter www.ititpro.com oder anfordern unter: 
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