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eBusiness im Mittelstand

Erfolgreiche Projekte realisieren

Herausforderung des 21. Jahrhunderts. Umfang-
reiche Internet- und Intranet-Projekte wurden be-
reits von Software-Spezialisten fiir zahlreiche Mit-
telstandsunternehmen realisiert. Hierbei steht die
Beratung des Kunden und die komplette Projekt-
umsetzung im Vordergrund. Es geht dabei sowohl
um die Anbindung und Anpassung vorhandener
Systeme und Datenbanken als auch um die perso-
nalisierte Darstellung von Inhalten und die Einfuh-
rung von Content Management Systemen. Neben
dem professionellen Software-Know-how schatzen
Kunden vor allem die Beratungskompetenz fir
effektive Internet-Strategien im Mittelstand. Weite-
re Infos zu eBusiness im Mittelstand und zu
einem kompetenten Partner kénnen Sie direkt

anfordern unter www.ititpro.com

Kommunikationskanal EMAIL

Gesamt-Losung fur die Kundenbe-
treuung, Kundenbindung, Kunden-
gewinnung

Immer mehr Kunden und Birger setzen fur die
Kommunikation zu Unternehmen und Organisatio-
nen immer haufiger den Kommunikationskanal
eMail ein. Bereits heute sind viele Unternehmen,
Organisationen und kommunale Einrichtungen mit
der Bewaltigung von hohen eMail-Aufkommen und
in der aktiven Nutzung uberfordert. Speziell fir
diese Problematik wurde eine Groupware-Lésung
entwickelt. Das System ist keinesfalls mit im Markt
bekannten eMail-Servern zu vergleichen und ist fir
den branchenunabhangigen Einsatz in den klassi-
schen B2C- bzw. G2C-Segmenten konzipiert. Das
System deckt den gesamten Kommunikationskanal
sowohl fiir eingehende, als auch fir ausgehende
eMails komplett ab. Aufgrund des sehr flexiblen
Lizenzmodells (Miet/Kauf), kommt der Einsatz des
Systems fur Unternehmen und Organisationen
jeder GréRenordnung in Frage. Ausfihrliche Infos
kostenfrei downloaden unter www.ititpro.com

oder anfordern unter: D Kzf 01-O

SAP SEM Workshop

Die Vergangenheit besser verstehen,
die Zukunft besser planen mit SAP
SEM

Verstehen Sie die Vergangenheit besser durch
analytische Auswertung ihrer Logistikketten, Kun-
denbeziehungen, Kundenverhalten und anderer
Aktivitaten lhres Unternehmens. Hierzu zahlen
neben dem Aufdecken von Kostentreibern auch
das Erkennen von nicht genutzten Ressourcen und
Potentialen. Mit mySAP Strategic Enterprise Ma-
nagement erhalten Sie ein voll integriertes LO6-
sungspaket, das Ihnen alle relevanten Informatio-
nen zur Optimierung der Management- und Ge-
schéaftsprozesse liefert. Nutzen Sie den kostenlo-
sen Informationsworkshop und gewinnen Sie einen
Eindruck Uber die Mdglichkeiten und Funktionalita-
ten dieses Losungspaketes. Ausfihrliche Infos
erhalten Sie kostenfrei unter: D Kzf. 02;O
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IS UEHILGE Nicht Verkaufen - sondern Untersuchen!

Wenn Sie als Anbieter von Dienstleistungen einen Auftrag gewinnen méchten,
brauchen Sie das Vertrauen lhrer Kunden, dass SIE die optimale Lésung fir ihre
Bedurfnisse bieten. Nehmen Sie den Arzt zum Vorbild, wenn Sie sich das néchs-
te Mal in einer Verkaufssituation befinden. Fiihren Sie ein "Patientengesprach"”.

Stellen Sie Fragen, fuhren Sie Tests durch und verschreiben Sie Losungen. Sie
wirken automatisch kompetent und vertrauenserweckend. Viele Arzte sind &u-
Rerst erfolgreich, zusatzliche Dienstleistungen an Ihre Patienten zu verkaufen
ohne wie Verkaufer zu wirken.

Wirkungsvoll prasentieren

Durch professionelle Préasentation Uiberzeugen und gewinnen

Die erste Hirde haben Sie geschafft. Sie haben Ihre Prasentation bis ins kleinste Detail
vorbereitet. Jetzt geht es um's Ganze. Sie mussen lhre Zuhdrer begeistern und Uber-
zeugen. Nach diesem Training gewinnen Sie mehr Sicherheit und Ausstrahlung bei
lhrer Prasentation. Sie Gberzeugen die Zuhérer durch den Nutzen lhres Angebotes und
gewinnen lhre Zuhérer durch eine spannende Prasentation. Aber genauso beherrschen
Sie auch schwierige Prasentationssituationen und erreichen kundenorientiert Ihre Pra-
sentationsziele. AuRerdem haben Sie durch viele Ubungen und Tipps lhre Présentation
professionell vorbereitet, die Sie bei Ihren Kunden einsetzen kénnen. Uberzeugen Sie
lhre Zuhorer davon, dass genau lhr Produkt ihren "Wiinschen" entspricht und lhr Un-
ternehmen genau der richtige Partner fir eine langfristige Zusammenarbeit ist. Nachs-
ter Termin 12.05. - 13.05.03. Unterlagen einfach und schnell downloaden

wwwe.ititpro.com oder Infos kostenfrei anfordern unter: ) Kzf. 03;0

Wenn der AuRendienst lieber im Café sitzt...

Bei Verdacht auf Spesenbetrug, Zeitdiebstahl, unerlaubte Ne-
bentéatigkeiten die Betriebseffizienz einmal anders tberprifen.

Produktivitdtskennziffern bringen es an den Tag: Schlendrian, Manipulation, Nebenbe-
schéftigung oder Betrug durch AuRendienstmitarbeiter verhindern geschéftlichen Erfolg
und kosten Image, Marktanteile, Rentabilitdt — und nicht selten Existenzen. Investigati-
ve Mafinahmen sind erforderlich, wenn arbeitsrechtliche Konsequenzen gezogen wer-
den sollen. Sie benétigen hierfiir eindeutige Beweise, ohne die selbst der beste Anwalt
fur Sie keinen Prozess gewinnen kann. Zu lhrer internen Abklarung gibt es eine Check-
liste: ,AuBendienstcontrolling”, einen Workshop ,Beweisstrategien fiir Personalent-
scheidungen” oder eine persénliche Beweisberatung. Ausfihrliche Infos zu diesen
drei Mdglichkeiten kdnnen Sie kostenfrei anfordern unter D Kzf. 04:0

Vertriebspartner gesucht !

Neues System: Analyse &
Bearbeitung von Uberwa-
chungsvideos

Das FBI zeige sich beeindruckt — jetzt
wachst auch in Deutschland das Inte-
resse: Systeme zur Analyse und Bear-
beitung von Videomaterial zur polizeili-
chen Ermittlung, sogenanntes ,forensi-
sches" Videomaterial, sind auf dem Vor-
marsch. In den USA erfolgreich einge-
setzt, kommen diese Tools jetzt auf den
deutschen Markt. Es handelt sich dabei
um AVX Plug-Ins, die speziell auf die
Anforderungen der Video-Labore poli-
zeilicher  Untersuchungseinrichtungen
abgestimmt sind. Eine optimale Qualitat
steht an erster Stelle. Fir den deut-
schen Markt werden namhafte Ver-
triebspartner aus dem Bereich Sicher-
heitstechnik gesucht. Infos direkt unter
www.ititoro.com downloaden oder

kostenfrei anfordern ) Kzf. 05:()
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