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Mehr Erfolg im Vertrieb

Nutzen Sie die Vorteile von
Webkonferenzen

Jeder Vertriebsmitarbeiter kennt die Situa-
tion: Der Wunschkunde ist nicht flr einen
Vor-Ort-Termin zu gewinnen - zu wenig Zeit
und zu wenig Uberzeugt vom rein telefo-
nisch vorgestellten Produkt. Um diese LU-
cke zu Uberbriicken, nutzen immer mehr
Vertriebsverantwortliche Webkonferenzen
von Europas  fuhrendem Anbieter
Netviewer. Damit kdnnen sie ihr Produkt
anschaulich, schnell und bedarfsgerecht
prasentieren, Bilder und Funktionen vorfih-
ren und Grafiken zeigen. Bequem vom
eigenen Rechner aus kann der Interessent
sich alles unverbindlich ansehen, ohne vor
Ort sein zu mussen. Der Vertriebsmitarbei-
ter spart Zeit und Reisekosten, denn er
fahrt erst dann zum Wunschkunden, wenn
ein Abschluss wahrscheinlich ist. Neben
der Erstberatung nutzen viele Unternehmen
Netviewer auch zur Kundenbetreuung und
fur Upselling. Weitere Informationen unter
http://www.ititpro.com oder: b Kzf. 01: O

Eine Empfehlung ist Gold wert
Empfehlungsvertrieb mit
PepperRabbit.de

Sie suchen neue Kunden fur lhr Produkt
und sind bereit, bei erfolgreicher Vermitt-
lung eine Provision zu bezahlen? Dann
stellen Sie |hr Gesuch auf PepperRabbit
ein: Sie erhalten Tipps & Empfehlungen
und somit neue Chancen im Vertrieb!
www.pepperrabbit.de ist die erste kosten-
lose Empfehlungs- und Provisionscommu-
nity im Internet. Gerade fur Tipps, Empfeh-
lungen und Kontakte sind Suchmaschinen
wie Google und Co. nicht geeignet - hier ist
der Erfahrungsschatz eines personlichen
Netzwerkes gefragt. Das Prinzip der guten
Empfehlung tbertragt Pepperrabbit nun ins
Internet. Die Seite verbindet Sucher und
Informanten: Der Sucher stellt seine Frage
kostenlos auf die Homepage und verknlpft
sein Anliegen mit einer Provision. Der In-
formant kann ihm auf diese Frage antwor-
ten und bei einer erfolgreichen Hilfestellung
die ausgeschriebene Belohnung erhalten.
Weitere Infos finden Sie unter
http://www.ititpro.com oder: ) kzf. 02: O

Der Spezialist flr Drehverbindungen
CRB Antriebstechnik: ISO-Zertifizierte Fertigung

Das Lieferprogramm von CBR Antriebstechnik umfasst alle Arten von
Walzkorper wie Kugeln, Nadeln und Rollen sowie Walzlager und Drehver-
bindungen. Der Verkaufsschwerpunkt liegt auf den Drehverbindungen, die
bis zu einem Durchmesser von 6,5 m mit oder ohne Verzahnung erhaltlich
sind. Die Fertigung ist nach ISO 9001:2000 zertifiziert. Zusammen mit den
Partnerfirmen-Redman Precision Manufacture, DV-B wird die gesamte
Produktpalette weltweit vertrieben: Kunden finden sich unter anderem aus
den Bereichen Windenergie, Maschinenbau oder Stahlwerksanlagen.
Maschinenteile werden auch nach Muster oder Zeichnung geliefert. Auf
Grund der groRRziigigen Lagerbevorratung sind auch kurzfristige Lieferun-
gen moglich. Ausfuhrliche Infos unter http://www.ititpro.comoder kos-
tenlos per Fax oder E-Mail anfordern: b Kzf. 03: O

Managed IT-Security Services

Sicherheitsmanagement: Zusammenarbeit ist der Erfolg!

In einem sich stéandig andernden Markt stellt das Thema Sicherheitsma-
nagement Geschaftsfuhrer, IT-Leiter und Administratoren immer wieder
vor die Herausforderung, neue Technologien einzufiihren. Funktionsum-
fang, Verflugbarkeit und nicht zuletzt der Preis sind hierbei die Hauptkrite-
rien, aber auch Skalierbarkeit und Zukunftssicherheit sollten berticksich-
tigt werden. Oft kommt man dann zu dem Schluss: ,Wollen wir, aber zu
teuer! Und nun?“ Hier bieten managed IT-Services eine Alternative! Mit
unseren ,managed IT-Security Services” bieten wir unseren Kunden seit
1999 IT-Security- und Netzwerk Services — mal3geschneidert auf jede
Organisationsgrof3e und auf hochstem Niveau. "Zusammenkunft ist ein
Anfang. Zusammenhalt ist ein Fortschritt, Zusammenarbeit ist der Erfolg."
(Henry Ford) Ausfiihrliche Infos unter http://www.ititpro.com oder:

p kzf.04: O

Frauen als Marken-Botschafterinnen
Gezielte Mundpropaganda auf Konsumgdottinnen.de

www.konsumgéttinnen.de ist die erste Empfehlerinnen-Plattform im Inter-
net von Frauen fir Frauen. Fir 88 % der Verbraucherinnen ist eine per-
sonliche Empfehlung die wichtigste Informationsquelle fiur eine Kaufent-
scheidung, zeigt eine Umfrage mit 2.400 Konsumgéttinnen. Sie empfehlen
Produkte und Marken durchschnittlich an 12 Personen und initiieren posi-
tive Mundpropaganda: Zwischen 15.000 und 20.000 Gesprache fiihren
Konsumgoéttinnen z.B. Uber einen Produkt-Test auf der Plattform. Das
direkte Produkterlebnis, der Informationsvorsprung und der direkte Dialog
machen Konsumgéttinnen zu  Uberzeugten und Uberzeugenden Mei-
nungsbildnern fir Marken und Produkte. Ausfiihrliche Infos unter
http://www.ititpro.com oder kostenlos per Fax anfordern:

» kzf. 05: ()

Seminare finden:
www.seminarSPIEGEL.de
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Professionelle Richtfunkldsungen

Rundum-Service von MFG-Mobilfunk
Die T-Systems (Tochter der Deutsche Te-
lekom AG) kiindigt die analogen Standard-
Festverbindungen (Abk. aSFV) - davon
sind rund 30.000 Geschéftskunden betrof-
fen. Gehoren auch Sie dazu? Unser Kern-
geschaft liegt in der Projektierung professi-
oneller Richtfunkldsungen sowie Punkt-zu-
Punkt-Verbindungen fur einfache und kom-
plexere Anwendungen. Unsere Projektvor-
schlage berlcksichtigen die von Ihnen bis
dato genutzten Leistungen Uber die analo-
gen Standard-Festverbindungen und sind
auch fur den evtl. zuklnftig ansteigenden
Bandbreitenbedarf ausgelegt. Dienstleis-
tungen wie Installation, Inbetriebnahme,
Schulung und Wartung runden unser Kon-
zept ab. Weitere Infos erhalten Sie unter
http://www.ititpro.com oder:

Versandkosten sparen

Paketversand mit Abholung schon
ab 3 Euro

Bequemer Paketversand mit Abholung,
Sendungsverfolgung und  Versicherung
zum kleinen Preis. Die iloxx AG aus Nirn-
berg ermdglicht auch Wenigversendern den
Zugriff auf GrolRkundenkonditionen. Der
NiUrnberger Versandvermittler tritt als
Komplettlogistiker auf, hat aber weder eine
eigene Flotte noch eigene Fahrer. iloxx
sammelt die Transportauftrage seiner Kun-
den und gibt sie gebindelt an ein Netz-
werk, das aus uber 20 groRen Paket- und
Expressdiensten sowie Speditionen be-
steht, zur Ausfiihrung weiter. Die dadurch
realisierten Preis- und Servicevorteile wer-
den an die Kunden weitergegeben. Und je
héher das Versandvolumen des einzelnen
Kunden ist, desto gunstiger wird es. Ein
Paket kann bei entsprechendem Volumen
bereits fur 3 € auf die Reise gehen. Infos
unter http://www.ititpro.com oder:

) Kzf. 07: O

Produktmarketing
Der Erfolg ist “Online”

www.aktiv-verzeichnis.de

Al _t'l,,'.-'r —

verzeichnis

» Kzf. 06: ()

Kosten und Zeit sparen in der Krise
Internationaliserung von Printkommunikation

In Zeiten der Krise und des Kostendrucks garantiert die Greenhouse Pub-
lishing GmbH Premiumqualitat bei der Internationalisierung von Print-
kommunikation. So sind Kostensenkungen im Bereich DTP und eine Effi-
zienzsteigerung von jeweils 20-30 Prozent mdglich. Seit Grindung 2003
hat Greenhouse eines der leistungsféahigsten Content-Management-
Systeme im Bereich Electronic Publishing entwickelt. Die Besonderheit ist
die einzigartige Verzahnung von Print-Produktions-Wissen, einer weltwei-
ten Vernetzung zwecks Lokalisierung und dem umfangreichen Know-How
in Content-Management- und IT-Systemen. Greenhouse bietet nun Unter-
nehmen aus allen Branchen ein leistungsfahiges Steuerungstool bei der
Internationalisierung ihrer Printkommunikation. Exklusiver Automobil-
Partner ist BMW. Ausfuhrliche Infos unter http://www.ititpro.com oder
kostenlos per Fax oder E-Mail anfordern: ) Kzf. 08: O

15 Monate nutzen, nur 12 bezahlen
Kosten sparen bei der Migration zu Windows 7

Bei gleichen Produkten macht der Service den Unterschied. Fir Unter-
nehmen, bei denen die Kundenbetreuung maRgeblich zum Firmenerfolg
beitragt, ist ein leistungsfahiges und schnelles CRM-System ein wichtiger
Schlussel zum Erfolg. Aus diesem Grund fiel die Wahl der akf servicelea-
se GmbH in Wuppertal auf CURSOR-CRM - so konnten die Geschéfts-
prozesse noch weiter optimiert werden. Das zum Vorwerk-Konzern zéh-
lende Unternehmen ist Spezialist fir gewerbliches Fuhrparkleasing und
Flottenmanagement. ,Die neue Lésung erlaubt auch ohne Programmier-
kenntnisse ein umfangreiches Customizing in Eigenregie. Damit erreichen
wir kurze Time-to-market-Zeiten®, nennt EDV-Leiter Michael Bernhardt ein
wesentliches Auswabhlkriterium. Infos unter http://www.ititpro.com oder
kostenlos per Fax anfordern: b Kzf. 09: ()

Ohne Reisezeit und ohne Reisekosten mehr verkaufen

GO Conference, der schnellste Weg zu Ihren Kunden

Treten Sie dem Umsatzeinbruch durch die Finanzkrise entgegen. Steigern
Sie mit intelligenter Software |hre Effizienz. Eine PC-Online-Anwendung
der GO Conference GmbH erlaubt Prasentationen von Bildschirm zu Bild-
schirm. Zeigen Sie Ihre Bildschirminhalte live und online direkt lhrem Ge-
sprachspartner, z.B. wahrend eines Telefonats. Beliebige Anwendungen
wie Prasentationen, Zeichnungen oder Formulare werden in Echtzeit an
den Bildschirmen |hrer Gespréachspartner gezeigt, besprochen und ent-
schieden. Einfach im Handling, mit TUV geprufter Sicherheit. Ausfuhrli-
che Informationen unter http://www.ititpro.com oder kostenfrei an-

fordern: P Kzf. 10: O
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