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Einfach mehr Wissen

Automatisieren Sie lhre Informationsflut

Wissensweitergabe ist in Unternehmen von grof3ter Wichtigkeit. Denn nur, wenn alle ihre Informationen teilen und Uber den gleichen
Kenntnisstand verfiigen kann man produktiv zusammen arbeiten. Da macht sich die Investition in ein effektives Wissensmanagement-
Tool bezahlt. Aus Infoflut wird im Handumdrehen Datenfluss — schnell und zuverléssig. Diese neue Technologie beschréankt sich jedoch
nicht nur auf digitale Prozesse, sondern auch auf papiergebundene. Integriert in ein kreatives Business Process Management System
ermdglicht sie, automatisch Dokumente und Datenbanken an autorisierte Mitarbeiter zu versenden. Und das alles ohne |hr Zutun: Z.B.
werden ahnliche Suchprozesse erkannt und vorhandene Ergebnisse automatisch zugeteilt. Damit wirklich alle wissen, was lauft. Aus-
fuhrliche Infos zu diesem intelligenten Produkt finden Sie unter www.imittelstand.de oder Kzf.: (1)

Business Intelligence

Nahtlose Analysepfade auf einen Qlik

Immer mehr Unternehmen setzen Business-Intelligence-Ldsungen (Bl) ein, um sich eine integrierte Sicht auf die Gber unterschiedliche
Datenbanken verstreuten Informationen zu ermdglichen. Allerdings ist der Einsatz von Bl-Lésungen erst dann wirklich effektiv, wenn
sich die Fachabteilungen selbst Analysen erstellen kdnnen und die IT-Abteilung entlastet wird. Die bedienerfreundliche Bl-Losung Qlik-
View ist auch von IT-Laien in wenigen Tagen erlernbar. Da die Lésung alle Daten und Dimensionen komprimiert in die Anwendung ein-
liest, kann der Anwender den Analyseblickwinkel jederzeit variieren, Analysepfade nahtlos — ohne neu anzusetzen — weiterverfolgen und
dabei sowohl online als auch offline arbeiten. Infos direkt downloaden unter www.imittelstand.de oder anfordern unter Kzf.: (2)

Pramiertes Produkt kostenlos

Afinion Project Viewer gratis fir Kleinfirmen bis 5 Mitarbeiter

Dieser preisgekronte Gratisviewer zeigt alle Microsoft Project Dateien ab Version Project 2000 direkt aus den Originalplanen. Fur
eine Kleinfirma ist es daher unnétig, die teure Originalversion MS Project zu kaufen, um als Datei gelieferte Terminplane von Architekten
und Ingenieuren zu lesen und auszudrucken. Der Afinion Project-Viewer bendtigt keine Schulungen und nur eine Kurzinstallation, so
dass sofort damit gearbeitet werden kann. Ebenso werden alle Meilensteine angezeigt. Die Zeitintervalle kdnnen individuell eingestellt
werden und auf Knopfdruck wird der Plan auch automatisch skaliert. Infos unter Kzf.: (3) oder direkt unter www.imittelstand.de

CRM-L6sung - Kostenlose Demo-Version

Optimieren Sie ihre Kundenbeziehungen!

Die hier vorgestellte CRM-Ldsung fir KMUs unterstiitzt Marketing, Vertrieb und Service in der Optimierung der Kundenbeziehungen.
Kern der Losung ist die Kundenakte, die die bisherige Kundenbeziehungen umfassend dokumentiert. Sie bildet die Basis fir Auswertun-
gen, Steuerung und Planung der weiteren kundenorientierten MaRnahmen. Die enge Integration mit Microsoft Office Produkten unter-
stiitzt und vereinfacht alltagliche Aktivitaten wie schriftliche Korrespondenz, E-Mail, Terminplanung etc.. Zur Anbindung an vorhandene
Systeme steht ein Schnittstellenmodul zur Verfiigung. Fordern Sie jetzt die kostenlose Demo-Version an unter Kzf.: (4)

Machen Sie lhre Verkdufer am Telefon erfolgreicher

Mit TeleMotionMarketing® vertragliche Erfolgsgarantie!

Das alte Telemarketing ist in die Jahre gekommen. Viele flhren heute noch Calls, wie vor 20 Jahren. Folge daraus, heute werden 2 x so
viele Gesprache fiir einen Erfolg bendtigt als 1997. Das urspriinglich fiir die IT-Branche entwickelte neue Callkonzept hat den Begriff
.Marketing" im Namen verdient: Grundlage ist eine Kundenuntersuchung tber Erwartung und Abneigung bei Verkaufsanrufen. Gespra-
che werden im Zeitgeist 2005 gefuhrt. Der Initiator hat bisher so viele Erfolge damit erlebt, dass er eine vertragliche Erfolgsgarantie gibt.
Die nachsten 3-Tage-Trainings mit Echtcalls finden im Mai und Juni statt. Weitere kostenfreie Infos direkt anfordern unter Kzf.: (5)

Der Vergleich!
Krankenversicherung - gesetzlich oder privat?

Mal angenommen, Sie sind gesetzlich versichert und erwégen einen Wechsel zu einer privaten Krankenversicherung. Zunéchst kdnnte
es fur Sie billiger werden. Aber es gibt kaum einen Weg zurtick. Und richtig teuer wird es fiir Sie dann, wenn Sie eine Familie griinden.
Was nun? Ein Vergleich ist absolut notwendig. Vergleichsdaten/Mdglichkeiten unter www.imittelstand.de od. anfordern Kzf.: (6)

Gezielte Weiterbildung fur Verkaufer

»Leistungsbild meiner Verkaufer”

Wie werden aus Verkaufern qualifizierte und engagierte Verkaufs-Profis? Mit dem , Leistungsbild meiner Verkaufer* ermitteln Fih-
rungskrafte gezielt und systematisch das Leistungspotenzial ihrer Verkaufer. Fordern Sie es an unter Kzf.: (7)
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