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Skonto aufs Konto - So geht lhre Rechnung aufl

Automatische Erfassung von Eingangs-Rechnungen

Lange Durchlaufzeiten im Prozess der Rechnungsprufung und -freigabe fuhren zu Skontoausfallen. AuRerdem sind Fehlbuchungen
durch muhsame, stupide Tipparbeiten kaum zu vermeiden. Damit ist jetzt Schluss! Die automatische und prozessgebundene Rech-
nungs-Erfassung stellt Benutzern alle Rechnungsdaten sofort fur die schnelle Weiterverarbeitung zur Verfigung. Und: Sie wissen je-
derzeit, was lauft! Das integrierte BPM-Reporting informiert in Echtzeit (iber Eskalationen, Terminliberschreitungen und Aufgabenver-
fehlungen. Da kdnnen Sie ganz sicher sein! Jetzt ausfuhrliche Infos anfordern unter www.imittelstand.de oder Kzf.: (1)

Achtung Mittelstand — Alt gegen Neu

Preiswerte Losungen fur Riuckverfolgbarkeit und Kennzeichnungstechnik

Ein fuhrender Anbieter von Kennzeichnungssystemen bietet eine Sonderaktion fir Tischdrucker, Software & Verbrauchsmaterialien an.
Seit Anfang des Jahres verpflichtet die EU-Verordnung 178/2002 zur Riickverfolgbarkeit von Produkten in der Nahrungs- und Futtermit-
telindustrie. Geeignete Kennzeichnungssysteme sind daher unverzichtbar geworden. Weitere Infos zu Sonderposten, Gebrauchtge-
raten und zur Aktion , Alt gegen Neu" erhalten Sie unter www.imittelstand.de oder Kzf.: (2)

Preisgekrént!
Steigerung des Firmenwertes durch Wissensmanagement

Mit dieser preisgekronten, browserbedienbaren Software-Lésung kdnnen Sie Wissen erfassen und verwalten, den kompletten Support
abwickeln (Ticketsystem), Ablaufe dokumentieren (z.B. Handblicher, QM) und den Workflow realisieren. Das integrierte Diskussionsfo-
rum erganzt ebenfalls die nétige Kommunikation. Die durchgangige Rechtevergabe sorgt fur die entsprechende Zuordnung des Wis-
sens. Ein Zugriff auf Ihr Wissen rund um die Uhr — auf Wunsch auch kostenpflichtig (z.B. fur Kunden) — ist jederzeit moglich. Mit der
intelligenten Suche wird das Wissen auch rasch aufgefunden und kann z.B. mittels E-Mail direkt weitergeleitet werden. Umfangreiche
Statistiken und Auswertungen protokollieren laufend den Wissensstand lhres Unternehmens. Fordern Sie noch heute Informationen an
und steigern Sie ab morgen lhren Firmenwert und Ihre Wettbewerbsfahigkeit. Nahere Infos erhalten Sie unter Kennziffer Kzf. (3)
oder als PDF-Download direkt unter www.imittelstand.de

Fuhrungskraftetraining

Fuhren Sie Ihre Mitarbeiter zum Erfolg

Fuhrungsverantwortung zu ubernehmen, ist eine herausfordernde Aufgabe. Schritt fir Schritt muss man in Fuhrungspositionen hinein-
wachsen, sich Fihrungskompetenz erwerben. Fuhrungsverantwortung tbernehmen, heif3t vor allem auch, vielschichtige Prozesse ohne
groRe Reibungsverluste erfolgreich zu steuern. Fir diese und weitere Herausforderungen werden Sie in unseren bewéahrten Fiihrungs-
seminaren fit gemacht. Sie erlernen u.a. Effizienz, Konfliktmanagement und arbeiten an Ihrem Fihrungsprofil. 3 x 2 Tage-Staffeln star-
ten am 25.04.05 in Hamburg. Jetzt ausfuhrliche Infos kostenfrei anfordern unter Kzf.: (4)

Handeln Sie jetzt!

Mehr Profit durch CRM

Jeder spricht Uber Customer Relationship Management. Was lange Zeit nur in Grof3konzernen Thema war, beschéftigt jetzt auch kleine
und mittelstandische Betriebe. Ohne Frage sind dauerhafte und profitable Kundenbeziehungen unabhangig von der Unternehmensgro-
e von hoher Bedeutung. Aber was kann und soll Kundenmanagement alles leisten? Sind CRM Projekte nicht zu langwierig und eine
Nummer zu grof3? Sicher nicht. Wir zeigen Ihnen, wie Sie schnell und effektiv mit Hilfe von CRM lhre Prozesse optimieren und somit
Ihren Verkaufserfolg steigern kdnnen. Nutzen Sie die Zeit fur das Wesentliche, das Verkaufen! Sie denken, da gehdrt doch noch mehr
zu? Dann fordern Sie einfach weitere Informationen an oder vereinbaren einen unverbindlichen Termin mit uns. Mehr Informationen
direkt anfordern unter Kzf. (5)

ERP, CRM, HR und Bl zum Festpreis

SAP-Unternehmenssoftware ,von der Stange fiir die Branche”

Eine SAP-Tochter bietet mittelstandsgerechte Unternehmenssoftware unter dem Motto "75+50: Fixe Preise, fixe Projekte". 75.000 €
kostet das klassische ERP-Projekt und 50.000 € die Implementierung einer zusatzlichen Branchenlésung. Weitere Pakete werden fir
das Kundenmanagement (CRM: 50.000 €), die Personalwirtschaft (HR: 20.000 €) und fur Business Intelligence (Bl: 15.000 €) angebo-
ten. Ihre Vorteile: klar definierter Leistungsumfang, schlankes Projekt, Investitionssicherheit. Ausfuhrliche Infos zu diesen intelligen-
ten Produkten finden Sie unter www.imittelstand.de oder Kzf.: (6)
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