
  
 

 

0 
 

 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

  
 

 
  

   
   
  
 
    

 
  
 

     
 
    
 

 
 
   
 
 

 
 
 

Wie sag ich’s meinem Mitarbeiter? 
Training: Strategisches Kompetenzmanagement selbst gemacht! 
Was ist nach dem Training anders als heute?  
Sie haben geschärfte Fremd- und Selbstwahrnehmung, Sie formulieren Ihre Erwartungen an Ihre Mitarbeiter konkret und zielorientiert, Sie nut-
zen Ihr Wissen über Verhaltenstypologien erfolgreich in Ihrer Gesprächsführung, Sie entwickeln Ihre Mitarbeiter pragmatisch, kostengünstig und 
dennoch nachhaltig, Sie nutzen kreative Instrumente und Erfolgsfaktoren moderner Personalentwicklung und reflektieren Ihre eigene Rolle als 
Führungskraft, Sie kennen die kritischen Situationen in Ihrem Tagesgeschäft und können daraus strategische Erfolgsprofile für Ihre Mitarbeiter 
ableiten, z.B.: Was unterscheidet meine TOP-Performer vom „normalen Mitarbeiter“. Wenn auch Sie die Instrumente der Personalentwicklung 
kennen lernen und erfolgreich einführen wollen, dann ausführliche Infos direkt downloaden unter www.imittelstand.com oder anfordern 
unter (Kzf. 4) 
 

Systems 2004 
Unternehmens-Software mit über 100 neuen Funktionalitäten und Garantieversprechen  
(Halle A1, Stand 333) 
Das Softwarehaus stellt u. a. Weiterentwicklungen bei Rechnungswesen und Lohn-/Gehaltsabrechnung vor. Intuitive Bedienung, Einführung 
innerhalb einer Woche, kompromisslose Praxisorientierung und Durchgängigkeit charakterisieren die ERP-Lösung. Die integrative Unterneh-
mens-Software bietet umfassende Funktionalitäten für die komplette Betriebsorganisation von Einkauf, Verkauf, Projektmanagement, Dispositi-
on, Produktionsplanung bis zu Rechnungswesen, Lohn-/Gehaltsabrechnung und Zeiterfassung. Einzige Mittelstandslösung mit 3P-Gartantie: 
Praxisorientiert. Preiswert. Produktiv. Ausführliche Informationen einfach kostenfrei anfordern unter (Kzf. 6) oder per Direkt-Link unter 
www.imittelstand.com 
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Abgeschlagen im internationalen Wettbewerberfeld 
Durchstarten mit neuer ERP-Generation! 
Schlaflose Nächte? Gesättigte Märkte, gesunkene Margen, der immer härtere internationale Konkurrenzkampf! Einziger Ausweg aus der Sack-
gasse: die Kernprozesse müssen auf die eindeutig profitablen Marktaktivitäten ausgerichtet werden. Sie müssen besser, schneller und kunden-
orientierter agieren und sich somit direkte Wettbewerbsvorteile verschaffen. Genau da stellen sich alle Standard - ERP-Systeme als Klotz am 
Bein dar, diese Systeme behindern ihre Abläufe und Schnelligkeit! Testen Sie die revolutionäre praktisch erprobte Lösung! Sie gestalten die 
Abläufe in Ihrem Unternehmen frei nach betriebswirtschaftlichen Kriterien, Sie setzen Ihre zukunftsorientierten Konzepte mit minimalem techni-
schem Aufwand um und Sie können weltweit die Standorte ihrer Unternehmensgruppe im Sinne einer Supply Chain vernetzen. Alles nur ein 
Traum? Nein, gelebte Realität! Fordern Sie Infos an unter Kennziffer (Kzf. 1) 
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Druckausgabe unter SAP 
Problemloser Etikettendruck unter SAP R/3 
Ein Maximum an Integrationskomfort für den Druck von Barcode-Etiketten unter SAP R/3 bieten die THERMOjet-Barcodedrucker, welche durch 
ihre leistungsfähige PCL5 Emulation, genauso einfach und komfortabel wie Laserdrucker in Ihre SAP Umgebung eingebunden werden können. 
Sie benötigen weder eine zusätzliche Software noch sind zeit- und kostenintensive Aufwendungen für z. B. Programmierung erforderlich. Das 
Materialmanagement des THERMOjet-Barcodedruckers ist modular, Ihrer individuellen Anforderung entsprechend, ausbaubar. Ausführliche 
Produktinformationen erhalten Sie unverbindlich unter (Kzf. 2) 
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e-Commerce Lösung für den Mittelstand... 
... mit überzeugendem Preis/Leistungsverhältnis  
eCommerce boomt wieder. Nach Jahren der Zurückhaltung kaufen Kunden - ob privat oder geschäftlich - soviel wie nie im Internet. Nicht nur der 
klassische Shop ist gefragt, sondern auch umfassende Internetangebote für den Pre- und Aftersales-Bereich. Ein Vorteil für Unternehmen, denn 
die Verlagerung von Kundenprozessen in das Internet senkt erheblich Kosten. Überzeugen Sie sich von einer eCommerce Lösung der neuen 
Generation: Im Zentrum ein flexibles Shop-System, ergänzt um umfangreiche Informations-, Kundenbindungs- und Serviceprozesse. Schnelle 
Einführung und ein überzeugendes Preis/Leistungsverhältnis machen dieses Angebot ideal für den Mittelstand. Ausführliche Infos direkt 
unter www.imittelstand.com oder kostenfrei anfordern unter (Kzf. 3) 
 

Professionelle Hilfe 
Outsourcing für kleine Unternehmen - Wer verwaltet Ihr Netzwerk? 
Immer wieder stehen kleine und mittelständische Betriebe vor dem Problem, dass ein eigener Systemadministrator für das Firmennetzwerk zu 
kostspielig ist und dennoch der reibungslose EDV-Betrieb gewährleistet sein muß. Professionelle Hilfe und Unterstützung bei Störungsbeseiti-
gung, Installationen,  Betriebssystem-Updates, Datensicherung,  Virenscanner,  Sicherheitslücken,   Mailserver und Einweisung oder Schulung 
Ihrer Mitarbeiter. Und jetzt der Clou: stunden- oder tageweise Betreuung zu Preisen , die sich jeder leisten kann. Ausführliche Produktinfor-
mationen erhalten Sie unverbindlich unter (Kzf. 5) 
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