
  
 

 

0 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

  
 

 
  

   
   
  
 
    

 
  
 

     
 
    
 

 
 
   
 

 
 
 
 
 
 
 

Test-Abo für mittelständische Unternehmen: 
MeinGeld - Das Magazin für den Mittelstand! 
Das Wirtschaftsmagazin MeinGeld ist seit mehr als 15 Jahren auf dem Markt und bietet bedarfsgerechte Informationen für alle wirt-
schaftsrelevanten Themen. MeinGeld ist unabhängig, liberal und kompetent und erschließt komplexe Zusammenhänge für den Leser 
sehr schnell. Es ist faktenorientiert und verständlich, eine gute Entscheidungshilfe für Anleger, die ihre Finanzen optimal managen wol-
len. Der Leser findet hier fundierte und gut recherchierte Beiträge von Experten über die wichtigsten Finanzthemen in den Rubriken 
News, Investment, Börse, Immobilien, Versicherung, Steuer-Recht und Lifestyle. Ausführliche Informationen direkt unter 
http://www.ititpro.com oder kostenlos anfordern mit Kzf.: (3) 
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Arbeitsplatz 2.0: 
Arbeiten Sie doch wo Sie wollen! 
Eine der wichtigsten und schwierigsten Aufgaben der IT ist die effiziente Bereitstellung von Anwendungen, wo immer sich die Mitarbeiter 
aufhalten. Sei es im Büro, in der Außenstelle, auf Reisen oder im Home Office. IT-Abteilungen beschäftigen sich oft mit der Implementie-
rung und Installation von einzelnen Anwendungen. Ein neuer Ansatz ermöglicht flexibles und effizientes Arbeiten auch bei steigendem 
Kostendruck. "Arbeitsplatz 2.0" macht alle benötigten Anwendungen schnell und sicher an jedem Ort auf Endgeräten verfügbar. Aus-
führliche Informationen: http://www.ititpro.com oder anfordern mit Kzf.: (1) 

Jetzt "Fest"-Preis sichern: 
Dokumentenmanagement On Demand  - Einfach… für alle!! 
Für kleine und mittlere Unternehmen gibt es jetzt eine innovative und schnell verfügbare Dokumentenmanagement-Lösung. Gate On 
Demand basiert auf Web 2.0 Technologien und kann mit flexiblen Laufzeiten „bei Bedarf“ gemietet werden. Bereits 24 Stunden nach 
Bestellung ist Gate On Demand ohne Implementierungsaufwand einsetzbar, Die Software läuft über eines der sichersten Rechen-
zentren Europas. Jetzt zugreifen: Vor Weihnachten gelten "Fest"-Preise: 1.000-mal Gate On Demand bereits ab 17 EUR 
pro Monat und Anwender! Ausführliche Informationen direkt unter http://www.ititpro.com oder anfordern mit Kzf.: (2) 

Praxisbericht IT-Support: 
Wie macht Remote-Software Service besser und effektiver? 
Die Wortmann AG gehört zu den erfolgreichsten deutschen DV Unternehmen. Seit 2006 setzt Wortmann intern als auch extern auf die 
Remote-Lösung pcvisit. „Ein richtiger Schritt! Die internen Supportzeiten haben sich um ein Vielfaches verringert“, so die Erfahrung des 
Supportleiters Holger Silbernagel. Als Value-Added-Reseller ist für Wortmann vorbildlicher und innovativer Service kennzeichnend. Im 
externen Support hat sich pcvisit als schnelles Mittel zur Problemlösung bewährt. Kunden kann direkt auf dem Bildschirm geholfen wer-
den.  Weitere Informationen unter http://www.ititpro.com oder anfordern Kzf.: (4) 

"Advancing Maesurements by Light" 
Technologieführer in der optischen Messtechnik 
Unter dem Leitmotiv "Advancing Maesurements by Light" entwickelt, fertigt und vertreibt die Polytec GmbH leistungsfähige optische 
Messtechnik. Diese werden zur Beschleunigung und Vereinfachung von Entwicklungsprozessen und in der Fertigungsüberwachung 
eingesetzt. Polytec ist anerkannter Markt- und Technologieführer für berührungslos arbeitende laserbasierte Schwingungsmesssysteme 
sowie Längen- und Geschwindigkeits-Messgeräte für kontinuierlich produzierte Güter. Polytec baut auf berührungslose, leicht zu instal-
lierende und einfach zu bedienende Technik. Qualifizierter Service, die technisch-wissenschaftliche Beratung und ständige Fortentwick-
lung sichern POLYTEC die Marktführerschaft. Ausführliche Informationen unter http://www.ititpro.com oder anfordern Kzf.: (5) 

Informationsvorsprung sichern: 
CRM-Systeme von unterwegs nutzen! 
Ein Informationsvorsprung von heute ist ein Wettbewerbsvorsprung von morgen! Das gilt besonders im Kundenmanagement. Ein CRM-
System bringt nur dann den entscheidenden Vorsprung, wenn die Daten im System aktuell sind und Mitarbeiter auch von unterwegs 
Zugriff auf diese Daten haben. MOSIS CRM ermöglicht die sichere, mobile Nutzung von CRM-Systemen. Zuordnung der Arbeitszeit von 
mobilen Mitarbeitern zu Aufträgen, Projekten und Kunden erfolgt „Just in Time“. Mitarbeiter haben von überall Zugriff auf wichtige Infor-
mationen und können Daten direkt in das firmeneigene CRM-System eintragen. Die Verkürzung der Kommunikationswege macht die 
Arbeit effektiver und beschleunigt die Geschäftsprozesse. Ausführliche Informationen direkt unter http://www.ititpro.com oder 
kostenlos anfordern mit Kzf.: (6) 

Herausgeber: Initiative Mittelstand    © Huber Verlag für Neue Medien GmbH - Tel. (0 721) 15 118 -0  -  Fax 15 118 -11  -   redaktion@imittelstand.de   
ANTWORT-FAX an:  (0 721) 15 11 811  

Anrede/ Name: 

Funktion/ Abt.: 

  

E-Mail: 

 

 Ja, senden Sie mir bitte kostenlos ausführliche Informa-
tionen zu den vorgestellten Themen mit den Kennziffern:  

 
 

Firma: 

 
 

                           BM 7150 
www.imittelstand.de01 02 03 04 05 06 

http://www.ititpro.com/artikel-2967/MeinGeld_-_Das_Magazin_fr_den_Mittelstand.html
http://www.ititpro.com/artikel-2959/Arbeiten_Sie_doch_wo_Sie_wollen.html
http://www.ititpro.com/artikel-2958/Dokumentenmanagement_On_Demand__-_Einfach_fr_alle.html
http://www.ititpro.com/artikel-2953/Emotionale_Kompetenz_steigern.html
http://www.ititpro.com/artikel-2971/BRAVIS_erweitert_seine_Produktpalette.html
http://www.ititpro.com/artikel-2969/Technologiefhrer_in_der_optischen_Messtechnik.html

	0

